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Es una empresa dedicada a generar soluciones informaticas abiertas utilizando tecnologias de avanzada, brindando

E E r n I_ll 5 E una respuesta eficaz y eficiente a la problematica administrativa y de gestion de Empresas Industriales, Comerciales

Ingenieria de Software yde Servicios. Fundada en 1988 para ofrecer una alternativa tecnologica de calidad en el mercado de soluciones
informaticas, utiliza como herramienta estratégica GeneXus.

LISA/ERP+IFRS es un sistema de gestion de recursos empresariales implementado con las normas internacionales de la contabilidad (IFRS) y dispone de
la capacidad de administrar ciclos completos de ventas, arriendo de bienes, facturacion, abastecimiento, logistica, produccion, recursos humanos, recursos
financieros, contables y presupuestarios. Es un sistema moderno, de diseno amigable y facil de usar.

El mercado objetivo de LISA/JERP+IFRS son empresas Industriales, Comerciales, Compra y Venta, Arriendo de Bienes y Servicios, de Servicios, Mixtas
(Rendicion Gubernamental e IFRS), Retail, Constructoras, Universidades, Instituciones y Empresas Agroindustriales.

El propésito de Browse es liderar el desarrollo y creacion de sistemas de informacion, para el mercado Latino Americano, con un alto compromiso con la
calidad y satisfaccion de sus clientes, en un ambiente de colaboracion y desarrollo del personal de la organizacion.

Cémo LISA/ERP+IFRS ayuda a su Empresa?

Permite hacer mas eficiente su gestion empresarial @
Administra un Holding, Empresas y Sucursales @
Integra las funciones de la empresa @
Sistema completo y de altas prestaciones &
Procedimientos administrativos de calidad &
Trabajo colaborativo @
Administracion y control mas facil &

Mayor rendimiento comercial @
Muiltiples formas de hacer negocios @
Rapido impacto en clientes y proveedores &
Mayor rentabilidad &
Apoyo de cobranza y calificacion de clientes @
Inventario correcto en el lugar correcto @
Seguridad operacional @

Software ERP

@ Normas internacionales de la contabilidad IFRS
@ Sistema Multi-Moneda
@ Multi-Contabilidad por empresa (CLP, US$, IFRS)
@ Sistema financiero contable robusto
@ Office Banking y muchos mas
@ Inteligencia de negocios
@ Informacion de calidad, para la toma de decisiones

& Resuelve problemas complejos
® Personalizable de acuerdo a necesidades
@ Facil de integrar a otros sistemas
@ Administracion en forma segura
@ Procesos auditables
@ Soporte y mantencién continua
® Consultoria, desarrollo y mesa de ayuda permanente

(Ciclo Comercial de Ventas hﬂ— (Ciclo Comercial de Arriendog__

Corresponde a este ciclo comercial un conjunto de herramientas que
facilitan y aseguran una buena gestion comercial entre la empresa y sus
clientes. Una herramienta importante son las politicas comerciales para
los procesos de cotizar y vender los productos y servicios de la empresa
a través de distintos medios y formas de llegar al cliente. En sus procesos
mas destacados podemos mencionar la Tele-Venta, Consignaciones,
Ventas WEB, Ventas Moviles, Ventas por Ordenes de Compra, Ventas
por Cotizaciones, B2B, Ventas Directas y Ventas desde un POS.

Su empresa podra cotizar y vender productos de linea o productos
nuevos con un presupuesto de fabricacion solicitado por potenciales
clientes o por clientes habituales. En estos procesos lleva un
control financiero (linea de crédito, morosidad permitida, protestos,
etc.) y comercial (listas de precios, descuentos permitidos, etc), para
que sirvan como base de informacion al proceso de Venta Nacional y
de Exportacion, saber siempre qué y cuando despachar, y a Facturacion
indicando los detalles comerciales de las transacciones entre la empresa
y el cliente.

Para lograr un control eficiente se definen perfiles de clientes que incluyen
entre otras cosas los criterios comerciales y financieros tales como linea
de crédito, descuentos, formas de pago, lista de precio asociada al cliente,
morosidad permitida, etc. Ademas se dispone de un excelente sistema de
cobranzas, para recuperar los recursos financieros en el ciclo de facturacion.

Podr3 realizar una gestién eficiente asignando metas de ventas por vendedor
y clientes con incentivos de comisiones que la empresa pacte con el equipo
comercial.

El ciclo comercial de arriendo permite realizar una gestion completa de
arriendo de bienes y servicios. Abarca todo el flujo de trabajo desde la
cotizacidn, el contrato, las operaciones (despachos, retiros y servicios), la
liquidacion (cuanto se le debe facturar a cada quien) y en forma automatica
la facturacién y la cuenta corriente de los clientes. Finalmente el ciclo se
cierra con la cobranza.

La cotizacién de arriendo es opcional y contiene todas las condiciones
comerciales, financieras y operacionales del negocio. Esta se envia por mail
y si es aprobada se convierte en un contrato, de lo contrario se registra el
motivo de no aceptacion, para mejorar las ofertas y andlisis posteriores.

Los contratos son procesados por el sistema, comparando el perfil y las
condiciones actuales de los clientes con las politicas comerciales y financieras
de la empresa y con la definicion de los perfiles de cada cliente, generando,
cuando no coinciden, instancias de aprobacion comercial y financiera.

Operaciones recibe la informacion de las entregas y servicios programados
desde los contratos, de los retiros desde las solicitudes de retiro y los
servicios contra llamado de las solicitudes de servicios. Con esta informacion
se programan las operaciones y se registran los despachos, retiros y
servicios realmente ejecutados.

Multiples procesos de liquidaciones (por cliente, por obra, por contrato,
anticipado o vencido, mes a mes o a término) utilizando la informacién de
los contratos y operaciones, se combinan permitiendo acceder riapidamente
a la facturacion en forma oportuna y sin errores.



(Ciclo de Logistica

El ciclo logistico esta orientado a que su empresa disponga del inventario
correcto, en el momento y lugar correcto, evitando las grandes
inversiones en inventarios y las pérdidas de ventas por la falta del
mismo (www.toc-goldratt.com).

Gestion Logistica calcula, sugiere y realiza (manual o automaticamente)
las reposiciones de stock de su cadena de suministro, considerando
la demanda fija y estacional, el tiempo de reposicion y sus variaciones.
A su vez los cambios imprevistos en la demanda van generando
sugerencias de modificacion a los objetivos de inventario de manera
de ajustarlos a la realidad.

Existencias y bodegas que administra en forma segura los inventarios
de multiples bodegas y ubicaciones informando el inventario real,
disponible y proyectado a toda la organizacion. Administra lotes, series,
fechas de vencimiento, cddigos de barras y muchas otras caracteristicas.

Lo movimientos estan respaldados en documentos generados en forma
automatica por adquisiciones, importaciones, activo fijo, ventas,
produccion, puntos de ventas y existencias, los que requieren de una
minima digitacion, para la realizacion de las operaciones de inventarios.
Cuenta con herramientas para administrar el picking pedido a pedido
o acumular varios pedidos en un macro pedido. Realiza la toma de
inventario. Mantiene los costos contables, y de gestion a ultima compra
y reposicion.

\
El ciclo de produccion permite formular los productos que se fabrican,
planificar las plantas productivas, controlar la produccion con los
estandares de consumos y costos y confeccionar presupuestos de
fabricacién para productos nuevos o a pedido. Administra procesos
productivos continuos y discretos o de ensamble con fabricacion de
productos de linea o a pedido.

Parte de la planificacion y programacion de recursos por medio de
metodologias tradicionales de empujar la produccién hacia el cliente
o tirar desde la demanda la fabricacion administrando las restricciones
internas.

El control de la produccién permite comparar lo ordenado con lo
realmente fabricado identificando rendimientos, mermas, y calculando
los costos de produccion contables en forma estandar o costos de
gestion real a valor de reposicion.

La definicion de la estructura de planta y las recetas de fabricacion es
totalmente flexible, admitiendo, etapas de control de calidad, reproceso,
stock de semi-elaborados, insumos fijos, opcionales, férmulas lineales
o formulacién compleja que depende de variables del entorno.

En definitiva un sistema que responde a las preguntas que se hace una
empresa productiva ;Cuanto y cuindo debo fabricar?, ;Cuanto y
cuando debo comprar materias primas?, ;Qué ordenes debo procesar
primero, para cumplir mis compromisos?, {Cual es el recurso restrictivo
de mis procesos?, ;Cual es el costo contable y de reposicion de mis
productos?, ;Qué recursos rinden por debajo de lo esperado?, ;Qué
lotes de materias primas se utilizaron para fabricar este lote de
productol.

'(QCiC|0 de Produccion M—“

m— kCiG|O Comercial de Comprasw

Facilita la administracién de los procesos de compras a través del
abastecimiento nacional, importaciones, servicios de personas (honorarios),
administracion de fondos, con un control seguro de los proveedores en el
suministro de los bienes y servicios. Provee la informacion necesaria para
la negociacion con el proveedor, con el suficiente grado de control que evite
errores, en precio, condiciones o cantidad en la adjudicacion de la compra.

Permite un abastecimiento de bienes y servicios a través de érdenes de
compra directa, solicitudes internas de compra, solicitudes de cotizacion a
proveedores y convenios. Estos documentos previos a su emisién, pasan
por autorizadores comerciales y financieros de acuerdo a restricciones
definidas.

El proceso de compras a través de compras nacionales o importaciones
conforma el costo de la mercaderia y de los bienes. En el momento de
comprar se dispone de la informacién de las Ultimas compras a un proveedor;
ranking de compras, calificacion de proveedores, cuadros comparativos,
planes de entrega, precios, convenios y condiciones de compra, cuenta
corriente e identificacion completa de los contactos, a través de los cuales
el sistema emitira la orden por correo electronico, de acuerdo a la seleccién
realizada.

El ciclo de la compra se cierra con la cuenta corriente de proveedores cuyo
objetivo fundamental es el control del nivel de deuda de la
empresa y la generacion de las ordenes de pagos a tesoreria.

(Ciclo de Recursos Humanos}m_—_

El ciclo de Recursos Humanos esta orientado a la administracion, al
pago de las remuneraciones y comisiones del personal, por prestaciones
de servicios y/o por pagos comerciales relacionados con la cobranza,
venta y/o arriendo de bienes y servicios.

Comisiones permite generar la informacion y calculo de las comisiones
de ventas, arriendos y cobranzas registradas por concepto de facturacion
y efectuadas en un periodo determinado. Para esto cuenta con multiples
esquemas de tratamiento de informacién. Los resultados se traspasan
automaticamente a remuneraciones, para que este realice el calculo
final y sea pagado por concepto de comisién a los empleados de la
empresa.

La potencia del sistema de remuneraciones se encuentra en las
facilidades de la formulacion, que el usuario directamente puede realizar
sin la necesidad de recurrir a terceros para modificar el programa, de
todas las situaciones de pago, por medio de la utilizacion de las tablas
que definen las caracteristicas del personal, la libre definicion de bases
de calculo. Esta caracteristica lo transforma en un producto adaptable
a las necesidades de cualquier empresa, ademas de cumplir con todas
las exigencias legales. Automatiza toda la entrega de informacion a
terceros.

Personal administra la informacién basica, para apoyar las funciones
operativas. Personal permite conocer mas a sus empleados y su entorno
familiar y social, los antecedentes previsionales y personales del
empleado, su relacion con la empresa, los planes de capacitacion, la
administracion de beneficios y préstamos.

——



(Ciclo de Facturacion

El ciclo de facturacion, administra, genera, automatiza el proceso de control
y de recaudacion de los ingresos de la empresa, a través de documentos
como facturas nacional, de exportacién, notas de crédito nacional,notas
de crédito de exportacion, notas de débito nacional, notas de débito de
exportacion y boletas, normales o electronicas, en uno o multiples puntos
de facturacion de acuerdo a necesidades y a las sucursales comerciales,
tomando como informacién base, las ventas, existencias y solicitudes de
facturacion que no son del giro de la empresa.

Permite recibir multiples formas de pago y letras por cobrar, para lo cual
dispone del respaldo sistémico, para llevar un control exhaustivo de esta
forma de pago.

El control de los recursos financieros se realiza a través de la cuenta
corriente clientes, el que se encarga de controlar y administrar los
documentos que respaldan las operaciones comerciales realizadas entre
la empresa y sus clientes. Se actualiza en forma automatica con la informacion
de tesoreria, facturacion, letras por cobrar y cta. cte. proveedores,
manteniendo una visidn global y particular de los eventos asociados al
cliente. Es una “fuente” de informacion para la gestion comercial, apoya
la toma de decisiones del proceso de ventas y del proceso de cobranza
ademas de entregar informacion de los Ingresos por percibir.

El ciclo de facturacién se cierra con el proceso de cobranzas, el cual
contribuye de manera eficiente a la recaudacion de los fondos. Dispone
de una completa agenda de eventos y actividades que permiten llevar un
control e historial de las gestiones de recuperacion de dinero, en este
proceso intercambia informacion con empresas de certificacion de clientes.

(Ciclo Contable

H ciclo contable brinda una solucion integral para la administracion de fa informacién
financiera-contable de cualquier empresa o holding, permitiendo llevar una o mas
contabilidades por empresa (Financiera, Tributaria, IFRS, etc.) y en diferentes monedas
en forma simultaneas (Pesos, Soles, US$, EUR, etc.), abordando topicos tales como
emision de libros legales, andlisis de cuentas, correccion monetaria y cierre automatico
de los ejercicios contables.

Los movimientos contables fluyen en forma directa desde las distintas funciones del
sistema. La tarea de los contadores se facilita y pueden dedicar su tiempo, al analisis
de las cuentas y ajustes de saldos contables en lugar de confeccionar y digitar
movimientos contables.

Para que la informacion llegue en forma segura y confiable a las contabilidades definidas,
en Centralizaciones se realizan las definiciones y asociaciones de cuentas para automatizar
los procesos. Su objetivo es unificar todos los procesos y eventos de indole contable
que se originan en los modulos auxiliares y sistemas externos. Centralizaciones es el
sistema validador, generador y emisor de la informacién contable.

Provee a través del Estado de Flujo de Efectivo de informacion relevante acerca de
la capacidad que tiene la empresa para generar efectivo y equivalentes de efectivo, las
necesidades de liquidez que ésta tiene y le ayudara a tomar decisiones economicas
para un mes o ano determinado. Agrupa todos los movimientos provenientes de la
contabilidad y permite formularlos, para poder obtener finalmente los flujos operacionales,
de inversion y financiamiento actualizados segin la variacion del IPC. Basandose para
ello en el metodo directo, de acuerdo con la normativa vigente del SIl, las normativas
internacionales (IFRS) y de la SVS.

Puede llevar el control del activo inmovilizado a través del Activo Fijo, con el fin de
desarrollar las actividades operacionales de su giro, o bien para ser arrendados a
terceros. Permite llevar el registro individualizado de todos los bienes, el control de
sus movimientos, familias, dependencias, ubicaciones, depreciaciones y correcciones
en forma mensual a través de solicitudes, que deberan pasar por una instancia de
supervision, de acuerdo con la normativa vigente del S, las normativas internacionales
(IFRS) y de la SVS.

H sistema permite administrar los bienes activables y no activables, pero que si requieran
ser controlados, cilculos de las politicas financieras y tributarias, cualquier método de
depreciacion, bienes en leasing y comodato y de sus depreciaciones si proceden,
control de los gastos rechazados y control del crédito del Activo Fijo (Art. 33 bis).

B—m (Ciclo Financiero

N——

——————

LISAJERP Financiero controla todas las operaciones de movimientos
financieros (ingresos y egresos). Es el unico lugar donde se realizan las
operaciones monetarias en diferentes monedas y formas de pagos. Otro
sistema que también realiza movimientos monetarios es el punto de venta
(POS) por su naturaleza de venta directa.

Tesoreria general administra los recursos monetarios con muiltiples cajeros,
los cuales se pueden especializar de acuerdo a las necesidades de la empresa
y de sus sucursales. Tesoreria dispone de una gran funcionalidad y amplitud,
para una administracion eficiente y oportuna de la informacién financiera.
Realiza los pagos e ingresos generados en cuenta corriente proveedores,
importaciones, rendiciones, remuneraciones, contabilidad, cuenta corriente
clientes y letras por cobrar, ademas de los propios. El ciclo financiero
proporciona herramientas que permiten recibir y administrar Garantias,
como respaldo a una operacion comercial.

Si su empresa requiere tener seguridad de sus ingresos y pagos de dineros,
tesoreria soluciona esta necesidad, usted solo debe realizar todos los
movimientos por este sistema, ya sean ingresos o pago. Tesoreria le entregara
todos los controles, seguridades y relacion con los bancos (Office Banking)
que su empresa necesita, para asegurar que estas operaciones tengan el
control y el estado documentario de respaldo a cada movimiento. Usted
no debe realizar estas operaciones fuera del sistema.

Dispone como herramienta de apoyo la Conciliacion Bancaria, para demostrar;
a partir del saldo reflejado en los estados de cuenta de los bancos, el saldo
que arrojan las cuentas banco en la contabilidad. Este médulo trabaja en
forma integrada con el médulo contabilidad, ya que las conciliaciones son
realizadas en forma directa sobre el mayor auxiliar de banco. Es importante
destacar que este modulo permite certificar los movimientos bancarios y
su uso le da seguridad y sanidad a su empresa. Es totalmente automatico
y lee directamente las cartolas de los bancos, sin necesidad de digitarlas.

(Ciclo Presupuestario )——-—/—

Gestion presupuestaria, permite definir y estructurar un presupuesto anual
de ingresos y gastos por cada empresa, centro de gestion y sucursal y
posteriormente distribuirlo hasta en 12 periodos dentro del ejercicio
comercial en uso.

Controla la ejecucion del presupuesto definido en tres instancias, las que
son alimentadas en forma automatica por los médulos auxiliares del sistema.
La informacion se obtiene en tiempo real, por lo que en cada momento se
puede obtener la informacién del estado de ejecucion de ingresos, egresos
y saldos disponibles en tres columnas: obligado (compromisos), devengado
(facturado) y pagado (pagado) en los gastos y en los ingresos devengado
(facturado) y percibido (pagado).

Gestion Presupuestaria, le ayudara a la correcta utilizacion de los recursos
disponibles, acorde con las necesidades de las areas que se quieren controlar.
Le servira de ayuda para la determinacion de metas, coordinando asi las
actividades al logro de estas, evitando costos innecesarios y mala utilizacion
de recursos.

Podra conocer el estado de la empresa a tiempo, por medio de la comparacion
de los eventos y cifras reales con las cifras presupuestadas y/o proyectadas
para tomar medidas que permitan corregir o mejorar su estado.

Existe también la alternativa de controlar proyectos en forma independiente
de la gestidn y control general presupuestario. La diferencia radica, en que
se pueden definir muchos proyectos controlados en forma individual y que
estos pueden ademas sobrepasar un periodo contable, un proyecto puede
durar menos o mas de doce (12) meses en su gjecucion. Generalmente es
utilizado para controlar obras en ejecucion o proyectos especificos.
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